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24 Ore di Formazione
IN 3 GIORNI 

CORSO DI MARKETING 
ODONTOIATRICO



COMUNICA IN MODO EFFICACE LA TUA PROFESSIONALITÀ

SEGUI IL CORSO DI MARKETING ODONTOIATRICO
Se cerchi la costruzione di una relazione solida con i pazienti, allora devi investire 
risorse e strategie sulla tua immagine.
Tanto più la tua immagine reale corrisponde a quella percepita dal paziente, tanto 
migliori saranno i tuoi risultati nella professione.
Tre giorni per imparare a distinguersi in un mercato affollato di competitor, con 
strategie mirate che incrementano la visibilità e la reputazione del tuo Studio. 

• Costruisci la tua identità • Pianifica la strategia • Genera valore dalle interazioni

TEORIA 

Acquisisci le basi 
essenziali del marketing 
per sviluppare l’identità ed 
evidenziare l’unicità del 
tuo Studio Dentistico.

AFFIANCAMENTO 

Accedi a una sessione di 
meeting individuale gratuita 
post corso per iniziare a 
mettere in pratica le nuove 
conoscenze con un tutor
a tua totale disposizione.

PRATICA 

Sviluppa un sistema pratico, 
organizzato e logico con 
cui gestire il tuo Brand, 
integrando in perfetta 
sintonia le varie piattaforme 
del web.



COMUNICA IL VALORE DELLA TUA PROFESSIONALITÀ

SVILUPPA UNA STRATEGIA DI MARKETING EFFICACE, 
ETICA E BEN ORGANIZZATA

Il grande vantaggio del Marketing, soprattuto quello Digitale, è che in un progetto di crescita 
graduale, puoi intraprendere le prime azioni di base in autonomia. In un secondo momento 
potrai avviare un percorso più strutturato che porti verso strategie e strumenti sempre
più evoluti.

Così la comunicazione diventa un viaggio in cui la valorizzazione della tua immagine cresce 
di pari passo alle tue competenze.

VUOI IMPARARE A FARLO SENZA

COMPIERE PASSI FALSI?



ABBIAMO A CUORE LA TUA FORMAZIONE

PER QUESTO APPLICHIAMO AL CORSO IL MODELLO DEL 
PATIENT JOURNEY
Il “patient journey” rappresenta il percorso esperienziale di un 
paziente, da quando percepisce la necessità di cure dentali fino al 
completamento del trattamento e al mantenimento della salute 
orale. Questo viaggio è scandito da diverse tappe e vari touchpoint: la 
consapevolezza del bisogno, la ricerca di un professionista, la decisione 
di prenotare una visita, l’esperienza di accoglienza e cura nello studio, il 
trattamento, per arrivare al follow-up. 

Integrare strategie di marketing mirate in ogni fase di questo viaggio è 
cruciale per gli studi dentistici che desiderino distinguersi in un mercato 
competitivo.
Con lo stesso approccio, forti della nostra pratica decennale in 
ambito odontoiatrico, abbiamo strutturato le fasi di questo corso che, 
ripercorrendo le tappe di un viaggio ben organizzato, si prefigge di farti 
ottenere i risultati che un’esperienza didattica valida deve garantire.



PRIMO MODULO: PREPARA IL BAGAGLIO
FONDAMENTALI DEL MARKETING E PIANIFICAZIONE

SECONDO MODULO: AFFRONTA IL VIAGGIO
GLI STRUMENTI DEL MARKETING DIGITALE

TERZO MODULO: PROSEGUI CON LE TUE GAMBE
CASE STUDY E FLUSSO DIGITALE

•  Microeconomia della professione odontoiatrica

•  Elementi fondamentali del marketing

•  Pianificazione strategica

•  SWOT analysis

•  Il marketing mix

•  Il piano editoriale: creazione contenuti

•  Grafica e brand

•  Il sito/blog: CMS, dominio, layout, SEO e SEM

•  Landing page

•  Facebook e Facebook ads

•  Case Study

•  Strategie dei flussi digitali (traffico)

•  Dimostrazione: perché sei qui oggi?

•  La normativa sulla pubblicità sanitaria

•  Introduzione al Digital marketing 

       (gli strumenti digitali)

•  Il Social Media Manager

•  Instagram

•  Google, Google My Business 

       e Google Ads

•  Il Direct Mailing 

•  Il CRM e Workflow

•  Il PRM



A chi è rivolto
il Corso di Marketing?

Il corso è dedicato a:

• Titolare di studio dentistico
• Direttore Sanitario
• Social Media Manager dello studio
• Dental Office Manager
• ASO con mansioni di comunicazione

COME ISCRIVERSI 

La quota di iscrizione è di 2.500 € + iva. 
1.700 € + iva quota ridotta per il personale dipendente dello Studio, se accompagnatore del 
titolare. L’importo è interamente deducibile.

PAGAMENTO

Il pagamento può essere eseguito mediante bonifico bancario intestato a Dentista Manager 

srl, Iban IT43O0306933552100000017230.

Indicare nella causale la seguente dicitura: “Nome + Cognome + Corso di Marketing 

Odontoiatrico 2024”,

Il pagamento può essere effettuato anche online con Carta di Credito e PayPal.

L’iscrizione può essere effettuata con un acconto di 500 €, il saldo verrà richiesto almeno due 
settimane prima dell’inizio del corso.



Relatori

 PIETRO PAOLO MASTINU 

Classe 1964. È laureato con lode in Economia e Commercio e si è 
perfezionato in Discipline bancarie e finanziarie.
In un primo tempo lavora all’interno del mondo bancario, poi entra 
in prima persona nel modo dell’impresa, infine si dedica alla libera 
professione come consulente finanziario, manager e formatore.
Ha fondato ed è stato Presidente dell’Associazione ANTAMOP 
(Associazione Nazionale Soci e Titolari Ambulatori Odontoiatrici 
e Polispecialistici), che federa e tutela gli ambulatori singoli, non 
appartenenti a grandi gruppi economici.
Da tre anni collabora in esclusiva con il brand Dentista Manager, 
si dedica intensamente alla consulenza extraclinica per gli studi 
dentistici e svolge una incessante attività di formazione.

 GABRIELE VASSURA  

Classe 1966. Medico Chirurgo e Odontoiatra, ha conseguito 
la Specializzazione in Ortopedia e Traumatologia e quella in 
Ortognatodonzia.
Ideatore del brand Dentista Manager, dal 2010 tiene Corsi di 
formazione su: economia, management, marketing e società in 
ambito odontoiatrico.È inoltre consulente aziendale e blogger.
Ha ricevuto incarichi come Professore a contratto presso l’Università 
degli Studi di Firenze e l’Università degli Studi di Padova.
È coautore dei Libri “Srl Odontoiatrica”, “Economia e Controllo di 
Gestione dello Studio Dentistico” e di “Holding Odontoiatrica e 
Sanitaria”. È Fondatore e Amministratore Unico di Dental Care srl e 
Dentista Manager srl.

 VALERIO SALVI  

Project Manager presso l’agenzia Marketing Therapy.
Ha un focus specifico su diversi temi: social media management, 
campagne pubblicitarie, strategie digitali, email marketing.
È docente presso ITA – Italian Trade Agency dal 2020 per diversi 
percorsi formativi.
Dal 2015 al 2017 è stato docente a contratto presso l’Università di 
Roma Tor Vergata e ha svolto docenze di marketing presso l’Università 
degli Studi de L’Aquila e l’Università degli Studi “Gabriele d’Annunzio” 
di Chieti.

 ALESSANDRA PRONIO 

Dal 2015 Project Manager presso Marketing Therapy, coordina 
le strategie di branding, social media e advertising di numerosi 
studi dentistici, con l’obiettivo di valorizzare il posizionamento e la 
comunicazione della singola realtà odontoiatrica.
Dal 2023 Key Account Manager in Marketing Therapy, è 
responsabile dell’Area Commerciale dell’Azienda, dove gestisce lo 
sviluppo delle relazioni con Clienti e Partner. 



Hotel Crowne Plaza

Milano Linate

Via K. Adenauer 3,

San Donato Milanese,

MILANO

Contattaci per richiedere
maggiori informazioni

rita.buizza@vassura.it 

02 9066 9273

DentistaManager

Oppure inquadra il QR Code

per procedere con l’iscrizione!
»


